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 私たちが目指すのは「日本の企業が元気になること」です。特にその大多数を占める中小
企業が、努力し、報われる世界をつくりたいと考えています。今日この国が世界有数の国家
であるのは、私たちの父親・母親の世代が必死に生き抜いてきた結果です。私たちの子供
の世代にも、そのバトンを引き継いでいきたい。そのためには何より、企業が元気であること
が必要だと信じています。 
 

 その実現のためには、商品やサービスを広め、顧客とつなぐための手段が必要だと考えま
した。日本の企業の多くは、良い物を作る力があるのに、それを上手に広められないでいま
す。全国の皆様が使えるようにネットで利用ができること、小ロットでも試しに使えること、商
品やサービス・ターゲットに応じて豊富な手段が選べること。そんなサービスを目指して作ら
れたのが、ネットリアルなのです。 
 

 我々自身がこのサービスを使って顧客を増やし続けていますが、顧客開拓はトライ＆エ
ラーの繰り返しです。まずはDMを出してみて、反応率を見ながら原稿やターゲットを変えた

り、様々な手法を組み合わせてみたり、試行錯誤を繰り返してようやく成果が出るようになっ
てきました。そんなプロセスを、皆様にもチャレンジしていただきたいと思います。打てる手は
いくらでもあるはずです。それができる環境を、私たちはこれからも作り続けていきます。 

■運営元（NetReal総販売元） NetReal株式会社  

■代表取締役社長  淺地 紀幸 

■所在地   〒104-0061 東京都中央区銀座2-6-15 5F 

■設立   2010年12月(平成22年12月14日) 

■電話番号／FAX番号  03-3535-0536／03-3535-0538 

■システム開発元  aDsFactory株式会社 

■設立   1988年10月（インターネット事業部1997年設立） 

■事業番号   一般第二種電気通信事業者 A-12-3835 

弊社ではプライバシー 

マークを取得しており、 

お客様からお預かりした 

大切なデータは厳重に管
理しております。 

会員システムは128bitの
暗号化通信に対応してお
ります。また、弊社提供
データは一般公開された
法人情報であり、個人情
報の提供は一切行ってお
りません。 
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法人名簿（法人リスト販売） 

ＦＡＸ配信（ＦＡＸ一斉同報） 

ＤＭ発送（封入作業代行） 

チラシ配布（ポスティング） 

電話営業（テレアポ代行） 

メール配信（Eメール一斉配信） 

+ 

 www.netreal.jp/service 

プリントDM便（ハガキ印刷・発送） 
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利用 効果 
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※順不同
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http://www.starts.co.jp/
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Stone,Bob and Jacobs, Ron, 2001 Successful 

Direct Marketing Method, McGraw-Hill:P8参照 

8 



9 

①NetRealは25,000社が選んだ売上アップ支援サイト。 

商材やサービスを広めるための様々な手段と、ターゲットとなる法人名簿が使えます。 

①広める手段 ②ターゲット 

FAX送信 

DM発送 

電話営業 

チラシ配布 

法人名簿 

• 600万件から検索可能 

• 業種と地域で絞り込み 

• レンタル利用なら無料 

• 持ち込みリストの利用もOK 

スピーディで 

気軽に使える 

1件1件会話をするから

成果が見込める 

多くの情報を 

効果的に伝える 

エリアを選んで 

アプローチできる 

NetRealで できること 
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②ご利用事例(1) 

FAX送信 

• セミナー集客 

• キャンペーン案内 

• 既存顧客へのフォロー 

• 商材の買取 

＜ご利用例＞ 

• 原稿作成が比較的簡単 

• 低コストでスタートできる 

• 実施とレスポンスが早い 

＜ポイント＞ 

法人相手であればレンタルリストが活用でき、すぐにスタ

ート可能。スピーディ＆気軽に使えて、集客から顧客フォ

ローまで幅広い用途にご利用いただいています。 

DM発送 

• セミナー集客 

• セール／キャンペーン案内 

• クーポンの送付 

• パンフレット送付 

＜ご利用例＞ 

• カラー原稿で情報量が多い 

• クレームが少ない 

• 住所があれば届く 

＜ポイント＞ 

情報量の多いDMは、リーチ先が多くクレームも少ない媒体

です。多くの情報を伝えるならDM発送、手早く使う場合に

はプリントDM便が活用されています。 

プリントDM便 
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③ご利用事例(2) 

電話営業 

• アポイント獲得 

• 資料送付獲得 

• FAXやDMと組み合わせたフ

ォローコール 

＜ご利用例＞ 

• 1件ずつ電話するので、反応

獲得率が高い 

• ターゲットの反応がわかる 

＜ポイント＞ 

営業マンのリソースが限られている時など、ファーストコ

ンタクトをお任せいただくことで、確度の高い見込み客に

集中できます。FAXやDM送付後のフォローコールにも多く

利用されています。 

チラシ配布 

• 集合住宅への案内 

• 店舗チラシの配布 

• エリア特定のサービス案内 

（学習塾など） 

＜ご利用例＞ 

• 地域を指定してアプローチ

できる（東京都内） 

• 個人宅にもリーチできる 

＜ポイント＞ 

リストが必要ないチラシ配布は、エリアを特定したアプロ

ーチに活用されています。特に店舗や地域性のあるサービ

スなどで、高い効果が期待できます。 
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④サービスのポイント 

  スピード 情報量 単価 反応率 
ご利用 
イメージ 

30分〜 片面白黒FAX 4〜10円/枚 0.3% 

3万円で3000件配信。 

毎週などのルーチン化に。 

3日〜 封入量に応じる 95〜125円/通 1〜3% 

10万円で1000通の 

封書を発送。シーズン毎

の利用など。 

1日〜 フルカラー1.5面 105〜170円/通 1〜3% 

7.5万円で500通の 

A4ハガキを翌日発送。 

定期的なアプローチに。 

5日＋コール期間 電話対応 150〜250円/件 3〜10% 

6万円で300件の

コールを1〜2週間で実施。

精度の高いターゲットへ。 

5日＋配布期間 両面フルカラー 3〜10.5円/枚 0.1〜0.2% 

3万円で5000件程を

1ヶ月かけて配布。エリア

に合わせたアクションに。 

FAX送信 

DM発送 

プリント
DM便 

電話営業 

チラシ配布 
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初期費用
基本料金

提供単価 最小ロット

リストの総数 全国約600万件
分類の数 約7,000業種・市区町村地域
更新頻度 3カ月に1回
原稿の画質 ファインモード標準
配信の速度 ネットで即時配信　30,000件/時
原稿サイズ A4/B4標準対応
管理方法 デジタル管理
対応内容 印刷済みのDMを発送代行
不着の管理 不着数をデータ確認可
管理方法 デジタル管理
対応内容 DMの印刷から発送まで全てを代行
発送数 1通～

スタッフ能力 経験豊富なスタッフが対応
コール結果 リアルタイム確認可
対応商材 BtoB/BtoC商材

差し込み機能 件名・本文に個別情報の差し込み可
エラー管理 エラー管理が充実
開封率確認 クリックカウント機能が標準
スタッフ意識 徹底したスタッフ教育と監視
配布の期間 最短1週間で配布可
対応エリア 23区内

@105円～

法人名簿 無料 @0円～ 1件/回

FAX配信

DM発送

1件/回

100件/回

1通/回

プリントDM便

電話営業

メール配信

チラシ配布

無料 @5円～

無料 @95円～

基本料金
一部発生

無料 @3円～ 3000件/回

サービスの特徴

1通/回

無料 @150円～ 100件/回

無料 @1円～
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※税込：1.08円 ※税込：16,200円 



 list.netreal.jp 16 



 faxdm.netreal.jp 17 

※基本送信単価と優待価格のうち、より安いほうの単価が適用されます。 

※送信単価は「1回のご予約で送信するリストの件数」によって変動します。 



 dm.netreal.jp 18 



 dm.netreal.jp 19 



 tel.netreal.jp 20 



 mail.netreal.jp 21 
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 posting.netreal.jp 23 



 

商標 第6002317号 



こんなことでお困りのあなたにピッタリ！ 

顧客管理ツール（CRM）が複雑で使いづらい… 

CoCoRealならPCが苦手でもOK！ 

Excelなどで作ったリストを一度アップロードするだけで、 

その後はWeb画面上の簡単な操作で管理ができます。 

リストの整理や分類、案内発送作業に時間がかかりすぎる… 

2 CoCoRealならあっと言う間にリストが完成！即、発送！ 

リストは条件を指定しての分類・抽出ができ、メールやFAXの一斉配信、 

ハガキ（A4・定形）印刷・発送依頼が簡単な操作で可能です。 

1 

担当者間での情報共有が出来ていない… 

3 CoCoRealなら履歴を残せるから安心！ 

過去に送ったメール・FAX・DMの内容や対応履歴を記録できるので、 

情報共有を正確かつ円滑におこなえます。 


